
Особенность требований к знаниям, 
умениям, навыкам и личным
качествам в коммерческом секторе
спортивной индустрии.

Алексей Пшеничный
Ген Директор группы компаний

Высшая Лига



Государственный сектор:

• Ориентируется на глобальные и
длительные в исполнении цели

• Требуют узкую специализацию
специалистов

• Использует задачный метод управления

• Используется многоуровневые
структуры управления

в чем разница между государственным и
коммерческим секторами в индустрии спорта:  

Частный сектор:

• Ориентируется короткие локальные цели с
быстрым их достижением

• Требуют сотрудников с широким спектром
знаний и навыков

• Использует метод управления по целям

• Используют «плоскую» структуру
управления



Фитнесс Любительский Спорт

Кто наша целевая аудитория



Фитнесс Любительский Спорт

Кто наша целевая аудитория



ВСЕ ДУМАЮТ ЧТО НАС СТОЛЬКО



НУ ИЛИ СТОЛЬКО



А НАС БОЛЬШЕ ЧЕМ СТОЛЬКО!!!



5.11.2017.



ПРИМЕРЫ РОСТА БЕГОВОЙ АУДИТОРИИ ЗА 4 ГОДА:

• Число бегунов + 5 000 %

• Число стартов + 9 000 %



ПРИМЕРЫ РОСТА АУДИТОРИИ ТРИАТЛЕТОВ

ЗА 10 лет:

• Число бегунов + … %

• Число стартов + … %



СЕРИЯ БЕГОВЫХ СОБЫТИЙ

СЕРИЯ ТРЕНИРОВОЧНЫХ СБОРОВ

КЛУБЫ,  АКАДЕМИЯ БЕГА,  ПЛАВАНИЯ  И ТРИАТЛОНА

Подробности на www TopLigaRun.ru



Личные качества:

• Ориентированность на
потребность клиента

• Целеустремленность

• Амбициозность

• Ответственность и
трудолюбие

• Инициативность

Необходимые личные качества, знания, навыки:

Навыки:

• Управления людьми

• Вести переговоры

• Массовых коммуникаций

• Считать и составлять
бюджеты

• Личного занятия спортом

• Работать многозадачно и с
ориентацией на цель

Знания:

• Целевой Аудитории

• Особенности
развиваемого продукта

• Правила продвижения
сервисов и продуктов



ПРИМЕРЫ УСПЕХА

РОСТ ЗА 2 ГОДА ПОЧТИ
В 4 РАЗА!!!



ПРИМЕРЫ УСПЕХА



ВЫ НУЖНЫ БИЗНЕСУ
БИЗНЕС НУЖЕН ВАМ
ДО ВСТРЕЧИ!


